
泰康人寿成功举办健康管理国际论坛
!!!!!!

日前!"创新!融合!变革###健康管理国

际论坛暨中美肿瘤精准预防诊疗高峰会$在北

京成功举办% 本次论坛活动由泰康人寿健康

财富管理中心主办!北京健康促进会肿瘤精准

预防诊疗委员会协办% 本次论坛由泰康保险

集团有关负责人主持!来自北京地区的
!""

余

位高端客户现场参与%

众所周知!恶性肿瘤已成为现代人最大的

健康杀手!很多人谈"癌$色变% 为了给公司的

高端客户搭建一个更好的健康平台!整合稀缺

的医疗资源为高客服务!本次论坛邀请了来自

美国
#$

安德森癌症中心以及国内
%"&

&协

和&军事医科院&中国医科院&北大人民医院等

顶尖医院的
%"

多名权威专家! 为大家带来了

世界领先的肿瘤精准预防诊疗管理的技术和

理念!引领人们树立科学的健康管理观念%

会上!癌症治疗世界排名第一的医院###

美国
#$

安德森癌症中心副院长& 肿瘤外科

国际著名专家
'()* #(+,-./*0

教授就肿瘤外科

发展做了精彩发言%

美国
#$

安德森癌症中心分子病理&肿

瘤内科双科教授&肿瘤分子病理和个性化治疗

国际著名专家谈东风教授做了'名人与癌症及

其归宿###走出当今精准诊疗的误区和热区(

的专题报告!深刻剖析癌症的发生&诊疗及康

复%

中国介入超声医学创始人&微波消融治疗

肝癌之父&

%"&

医院介入超声科原主任! 原中

央和军委保健委员会特聘专家董宝玮教授做

了 '现代生活方式与肿瘤###我的临床反思(

专题报告!以鲜活的案例讲述现代生活方式对

肿瘤的影响!提出肿瘤不是绝症!告诫人们以

全新的理念看待癌症%

论坛对到会的专家进行了访谈!与会专家

一致认可全程高效肿瘤健康管理新模式!呼吁

向社会倡导!彻底改变社会观念!为大众提供

个性化的&量身定做的健康医疗方案!防治管

并重!让癌症成为可防可控的慢性病%

最后!到会专家共同签署倡议书!共同倡

议关注癌症和癌症群体!落实全程高效肿瘤健

康管理新模式! 彻底扭转中国癌症增长的势

头!提高大众肿瘤防治意识!促进全民健康素

养!使更多的人们享受健康快乐的美好生活%

本次高峰会通过介绍世界领先的肿瘤精

准预防诊疗技术和理念!旨在引领国内肿瘤医

疗观念的创新和变革!让人们树立科学的健康

管理观念!以全新的理念看到肿瘤治疗%同时!

本次活动也正式开启了泰康"高端医疗$战略

全面推广的新模式!为泰康高端医疗产品和服

务的落地奠定了扎实的基础%
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富德生命人寿举办感恩客户答谢会
!!!!!!!

为进一步落实"以客户为中心$的发展理

念!积极创新服务举措!富德生命人寿周口中

支举办了"感恩回馈保单年检客户答谢会$!在

向广大客户介绍富德生命系列创新服务举措

的基础上!中支机构领导认真倾听了客户的反

馈和服务建议!并代表公司向各位客户表示诚

挚的谢意%

在此次感恩回馈保单年检客户答谢会进

行当中!分支机构负责人就公司整体的经营状

况向到场客户进行了介绍!听取了客户对于公

司经营&服务的意见!并与到场客户进行了互

动随后有奖问答环节让客户参与其中将会议

氛围推向高潮!随后!刘芳经理从十个方面为

到场来宾解读了人寿保险的功能与意义!强化

了客户对保险的认知!刘经理集专业知识与实

务操作于一身!热情洋溢幽默互动及以自身经

历的寿险职业讲解! 加上侃侃而谈和不时提

问&互动的讲授风格!有效调动了会场的整体

氛围!让大家在学习到专业知识的同时!引人

深思!给人启迪%

答谢会前后!富德生命人寿保险周口中支

还举行了"快乐颁奖$活动!现场客户以保额为

积分分发奖品%公司刘经理等为获奖客户颁发

了奖品% 她说!今年该公司各类业务都取得了

非常好的业绩!这与广大客户的信赖&支持和

厚爱是分不开的%为了感恩&回报客户!他们专

门从分公司申请到了这场讲座!为客户切实提

供了增值服务% 此次活动深受客户欢迎!同时

也答谢了广大新老客户一直以来对富德生命

人寿的支持与厚爱%

参加本次答谢会的客户嘉宾对富德生命

人寿客服节表示非常满意!并对公司领导可以

面对面与客户进行沟通交流的方式表示非常

感动% 与此同时!富德生命人寿希望通过这些

活动!可以改善客户体验&传递关爱使命&提升

服务质量!让更多的人体会到富德生命人寿创

新&周到&细致&贴心的服务!这也将是富德生

命人寿所希望看到的景象%
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案例三#风险无常 国华保障

山西某个体经营者杨先生!

2!

岁!购买险

种)'国华华润年年两全保险*分红型+

A

款(%

!"&>

年
C

月! 杨某因突发心脏病不幸身

故!国华人寿赔付理赔金
&!&BD""

元%

案例四#意外无情 国华延续爱的责任

上海王女士!

C%

岁!购买险种)'国华华润

年年两全保险
E

分红型
FA

款(

G

'国华创富人生

&

号两全保险
E

万能型
HE!"&2H

(%

!"&>

年
D

月
!%

日!被保险人王女士乘坐机

场大巴时遭遇车祸!致其被甩出车外!从高架桥

上坠落!救护车赶到时已身故% 国华人寿收到理

赔申请后! 认定事实清楚!

2

天内作出了正常赔

付的理赔结论!给付意外身故保险金
B>

万余元%

案例五#意外无常 国华有爱

江苏张女士!

%D

岁!购买险种)'国华财富

增值终身寿险*万能型+(&'国华财富双收两全

保险*万能型+(%

!"&>

年
&

月! 被保险人张某因意外溺水

不幸身故% 江苏分公司理赔人员主动服务!协

助客户收集理赔申请资料%客户申请理赔后次

日结案!赔付金额
1"?2C

万元%

案例六#国华赔付胃癌客户
,-

万元

上海某销售人张某!

%2

岁!购买险种)'国

华定期寿险(&'国华附加定期寿险提前给付重

大疾病保险(%

!"&>

年
D

月! 被保险人张某在上海市浦

东新区某医院确诊为胃癌!报案后第一时间与

被保险人妻子进行沟通并对家属进行慰问&随

后协助被保险人家属准备理赔申请资料,经审

核属于保险责任! 给付重大疾病保险金
2"

万

元%

!国华"!待续"

期交就是分期付款吗

!!

相信对保险有所了解或者有过购买经

历的消费者都知道!人身寿险的交费方式

通常分为两种!即期交和趸交%

那么二者究竟有什么区别呢- 期交就

是分期付款吗- 为什么保监会鼓励和引导

保险公司回归保障&发展期交保险产品-

下面新华人寿保险和大家分享一下期

交的故事%

一$ 期交与趸交的区别

保险合同中交费方式的一种
I

按照保险

合同的约定有年交或季交& 月交等方式!

期交年限从
%

年&

2

年到终身交不等%

趸交就是一次性付清所有保费!与按

期付款相对应%

为什么大家都喜欢期交呢-

二$期交对消费者的意义

保险公司通常规定! 只有在投保主

险!且在主险交费期内!才可以购买附加

险% 如果趸交买了主险!虽然处于主险的

保障期内! 但由于交费行为已经终止!所

以也不能再购买新的附加险种了%

享受保费豁免

所谓保费豁免!是指在保险合同规定

的交费期内!投保人或被保险人达到某些

特定的情况*如身故&残疾&重疾或轻症疾

病等+!由保险公司获准!同意投保人可以

不再缴纳后续保费!保险合同仍然有效%

可改变保额或者追加保费

投保人可以根据自己经济实

力的变化!调整自己的保险计划%

降低消费者资金压力

期交业务一次性交费金额较

少! 不仅降低了消费者的购买压

力! 更增强了消费者在其它领域

的购买力! 获得保障的同时不影

响生活质量%

优化小额资金管理

相比趸交业务而言! 期交业

务能够合理化配置消费者手中的

小额闲置资金或银行短期存款!

不但满足个人的保障需求! 还能

够为国民经济建设提供长期资金

支持%

*注) 以上内容为期交普遍特点!

最终以保险条款为准+

三$期交对保险公司的意义

相对于趸交业务!尽管期交业

务限制了流动资金从而影响投资

收益!同时由于保费豁免条款提高了保险

公司的风险杠杆! 但对于回归保险本原&

追求保障型业务的保险公司来说!具有不

可替代的意义%

有利于公司业务持续增长

期交业务每年都有源源不断的续期

保费收入!具有滚存性!交费期限越长!保

费的滚存性越强!公司的持续发展能力就

越强%

有利于内含价值的提高

在总保费相同&投保人持续交纳续期

保费的假设下!期交业务对公司内涵价值

的贡献高于趸交业务% 而内涵价值是对寿

险公司进行估值的重要指标%

有利于公司经营稳定性

队伍稳定%期交业务为业务员提供稳

定的续期佣金收入! 有利于建立高产能&

高举绩&高留存的"三高$营销团队%

投资稳定

期交业务相对于趸交业务!对投资回

报率的要求较低!为保险公司创造了宽松

的投资环境!尤其在遇到市场投资收益率

下行时!降低了企业经营风险%

现金流稳定% 期交业务的续期保费收

入以及较低的退保率可以为保险公司提

供稳定的现金流%

!新华"

中国保监会支持保险资金
投资!一带一路"重大项目

企业 "走出去$ 面临较多的政治& 经

济& 法律和违约等风险! 作为管理风险的

保险业而言! 不仅能减轻企业后顾之忧!

还可为加快推进 "一带一路$ 建设提供支

撑% 日前! 中国保监会发布 '中国保监会

关于保险业服务 "一带一路$ 建设的指导

意见( *以下简称 '指导意见(+ 明确!

除了大力发展出口信用保险和海外投资保

险& 提供创新保险产品服务外! 还支持险

资直接或间接投资 "一带一路$ 重大投资

项目%

'指导意见( 提出! 构建 "一带一

路$ 建设保险支持体系! 为 "一带一路$

建设提供全方位的服务和保障% 其中包括

大力发展出口信用保险和海外投资保险!

服务 "一带一路$ 贸易畅通% 同时! 针对

国内 "一带一路$ 核心区和节点城市建设

中的特殊风险保障需求! '指导意见( 提

出! 积极发展各类责任保险& 货物运输保

险等个性化的保险产品服务! 化解核心区

和节点城市建设中出现的各类风险%

此外 ! 针对保险资金规模大 & 期限

长& 稳定性高的优势! '指导意见( 还提

出支持保险机构在依法合规& 风险可控的

前提下! 多种方式参与 "一带一路$ 重大

项目建设% 如支持保险资金通过债权& 股

权& 股债结合& 股权投资计划& 资产支持

计划和私募基金等方式! 直接或间接投资

"一带一路$ 重大投资项目, 支持保险机

构通过投资亚洲基础设施投资银行& 丝路

基金和其他金融机构推出的债权股权等金

融产品! 间接投资 "一带一路$ 互联互通

项目%

!上证"

平安寿险新业务持续快速增长
!!!!!!C

月
!1

日晚间! 中国平安发布了
!"&1

年

一季报
!"&1

年第一季度! 其中平安的寿险业

务新业务价值实现持续快速增长! 同比增长

>"J"K

至
!&!?>C

亿元 , 寿险业务规模保费

&DC>?C"

亿元!同比增长
%1?&K

,个人业务规模

保费
&1D&?B&

亿元!同比增长
%D?&K

%

其中! 平安寿险实现净利润
&%!?BB

亿元!

同比增长
C?!K

, 实现规模保费
&1D>?"&

亿元!

同比增长
%1?BK

% 平安寿险代理人渠道队伍发

展量质齐升! 代理人规模同比增加
!1?>K

至

&&B?>

万人! 人均每月首年规模保费同比增长

%&?DK

,电销渠道市场份额稳居行业第一%

在核心金融业务稳健发展的同时!中国平

安的互联网金融业务也保持快速增长%

展望全年! 平安董事长兼
L3M

马明哲表

示!平安将朝着国际领先的个人金融生活服务

提供商的战略目标砥砺前行! 坚守服务初心!

积极提升服务口碑!实现全年业绩的持续稳健

增长! 回馈社会和投资者对平安的支持与信

赖%

!

平安
"


